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Коммерческое предложение на разработку бизнес-плана 
создания предприятия по … 

 
Проанализировав требования Заказчика, определённые в ответах на 

стандартный вопросник …, мы предлагаем выполнить разработку бизнес-плана 
создания предприятия … за … рабочих дней, стоимость работы … тыс. руб.  

Стоимость учитывает  

• высокие требования Заказчика к результату, то есть необходимость 
обосновать план продаж и способы работы на рынке на основе маркетингового 
исследования, 

• отсутствие у Заказчика плана доходов и плана расходов, 

• необходимость проработать 3 направления бизнеса: 
➢ …, 

• необходимость разработки резюме бизнес-плана отдельным файлом 
MS Word. 

 
Расходы будущего предприятия будут спрогнозированы на основе 

масштабирования аналогичного бизнеса. Об особенностях разработки 
предпроектных бизнес-планов см. https://piter-
consult.ru/home/Articles/Consulting-myths-legends/pre-project-business-
plan.html. 

В порядке бесплатного сопровождения Исполнитель гарантирует в 
течение 6 месяцев один пересчёт экономики бизнес-плана по новому набору 
исходных данных, если это потребуется Заказчику. 

 
Предлагаемая структура бизнес-плана приведена в Приложении №1.  
 
Стоимость предполагает оплату на ИП с УСН. 
Порядок оплаты: 50% предоплата, 50% - после приёмки работы 

Заказчиком. 

Для информации: 

• Демоверсии примеров разработанных нами бизнес-планов,  

• Процедура заказа бизнес-плана, 

• Статьи компании "Питер-Консалт" по вопросам бизнес-
планирования, 

• Плэйлист "Бизнес-планирование" на нашем канале Youtube. 
 
 

О компании "Питер-Консалт"  
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Компания "Питер-Консалт" организована в 2008 году в Санкт-

Петербурге. В 2018 году открыто представительство в Москве.  
Миссия компании - повышение результативности и эффективности 

бизнеса своих клиентов методами системного менеджмента.  
За 15 лет работы компания оказала консалтинговые услуги более чем 350 

клиентам из России, Беларуси, Украины, Казахстана, Армении, Узбекистана, 
Великобритании, Люксембурга, Италии, Словакии, Сербии.  

На сайте "Питер-Консалт" можно ознакомиться с конкурентными 
преимуществами нашей компании, отзывами заказчиков. 
 

Коммерческое предложение действительно до … включительно. В случае 
оплаты аванса до … презентацию бизнес-плана в формате MS PowerPoint сделаем 
бесплатно. 

 
 
 
Руководитель компании «Питер-Консалт», 
Кручинецкий Сергей Михайлович, личный м. т. +7(921)962-0863. 
… 

https://piter-consult.ru/home/Articles/Consulting-myths-legends/system-management.html
https://piter-consult.ru/we-accept-the-decision/our-competitive-advantage.html
https://piter-consult.ru/we-accept-the-decision/our-competitive-advantage.html
https://piter-consult.ru/home/Responses-recommendations-references.html?reviews_start=10
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Приложение №1 
Структура бизнес-плана 
 

1. Резюме  

1.1. Сущность результатов бизнес-планирования 
1.2. Планируемые показатели результативности и эффективности 
1.3. Источники финансирования 

2. Описание бизнес-идеи, целей проекта 
 
3. Анализ рынка 

3.1. Общая характеристика рынка 
3.2. Клиентская целевая группа 
3.3. Оценка существующего спроса 
3.4. Ожидаемая конкуренция  
 

4. Маркетинговый план 
4.1. Концепция маркетинга 
4.2. План продаж 
4.3. Тактика маркетинга: развитие продукта, каналы сбыта, 

ценообразование, программа продвижения 
 

5. Организационный план 
5.1. Разрешительные документы 
5.2. Штатное расписание 
5.3. Календарное осуществление проекта 
 

6. Материальные ресурсы 
6.1. Инвестиционные расходы 
6.2. Косвенные расходы 
6.3. Прямые расходы 
 

7. Финансовый анализ 

7.1. Бюджет движения денежных средств  
7.2. Прогнозный баланс  
7.3. Бюджет доходов и расходов  
7.4. Финансовые показатели 
7.5. Показатели эффективности  
7.6. Анализ безубыточности 
7.7. Анализ чувствительности 
 

8. Анализ рисков 

8.1. Технологические риски 
8.2. Организационный и управленческий риск 
8.3. Риск   материально-технического   обеспечения 
8.4. Финансовые   риски 
8.5. Экономические   риски 
8.6. Экологические риски 


