Питер-Консалт


Типовая структура бизнес-плана для инвестора
1. Резюме 

1.1. Сущность и цели проекта

1.2. Эффективность реализации проекта

1.3. Источники финансирования
2. Инициатор проекта
3. Анализ рынка и концепция маркетинга
3.1. Определение основной идеи и целей проекта

3.2. Анализ рынка

3.2.1. Общая характеристика рынка

3.2.2. Клиентская целевая группа

3.2.3. Оценка существующего спроса

3.2.4. Ожидаемая конкуренция 

3.3. Маркетинг

3.3.1. Концепция маркетинга

3.3.2. План продаж 

3.3.3. Тактика маркетинга: позиционирование, конкурентные преимущества, развитие продукта, каналы сбыта, ценообразование, программа продвижения

4. Материальные ресурсы 
4.1. Инвестиционные расходы

4.2. Прямые расходы периода эксплуатации

4.3. Косвенные расходы периода эксплуатации

5. Организация 
5.1. Организационная структура

5.2. Штатное расписание

5.3. Календарное осуществление проекта
5.4. Финансовый анализ
5.5. Бюджет движения денежных средств 

5.6. Прогнозный баланс 

5.7. Бюджет доходов и расходов

5.8.  Финансовые показатели

5.9. Показатели эффективности 

5.10. Анализ безубыточности

5.11. Анализ чувствительности

7. Анализ рисков

7.1. Технологические риски

7.2. Организационный и управленческий риск

7.3. Риск   материально-технического   обеспечения

7.4. Финансовые   риски
7.5. Экономические   риски


       7.6. Экологические риски
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